HYVAKSYTTY MYYNTIJOHTAJA (HMJ) -kurssi 22.9. — 15.12.2022

OHJELMA

Myynnin strategia ja suunnittelu to 22.9.2022 klo 9.00 — 14.00

Myyntistrategian laadinta

Myyntikanavien etsiminen ja valinta

Myyntiorganisaation rakentaminen

Myynnin johtamisen erityispiirteet kasvu- ja vientiyrityksessa
Ohjeet myyntistrategia-tehtdvaan

Case

Myynnin tavoitteet ja mittarit ke 19.10.2022 klo 9.00 — 14.00

Myynnin tekemisen auditointi

Myynnin ja myyntityon tavoitteiden asettaminen
Myynnin mittarit ja seurantajarjestelmat
Myyijien palkkamallit ja ty6sopimukset

Case

Myynnin johtaminen ja esimiestyo ti 15.11.2022 klo 9.00 — 14.00

Johtamiskdytannot ja johtamisen tydkalut

Huippuesimies myynnin nakoékulmasta

Myyijien paivittdainen henkiléstéjohtaminen ja valmentaminen
Myyjatyypit ja motivointi eri tilanteissa

Case

Oman myyntistrategian palautus viimeistdan to 8.12.2022

Myynnin tukeminen to 15.12.2022 klo 9.00 — 15.00

Myyntia tukeva markkinointi

Social Selling

Myyntiorganisaation tehon nostaminen

Myyntid tukeva muu henkil6sto
Strategiatehtdvien esittely

Yhteenveto ja paatossanat, todistusten jakaminen

HAMEEN
KAUPPAKAMARI




